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Cette formation vous permettra d’acquérir de
bonnes connaissances dans le domaine de la
vente. Certificateur : Ministére de ’Enseignement

Supérieur et de la Recherche.
RNCP : 35801 / Code diplome : 32031216

Pré-requis : Bac ou équivalent

Rythme formation en alternance : 2 jours
a I'ISCL et 3 jours en entreprise
Formation gratuite pour I'étudiant

« Colt : prise en charge par les branches
professionnelles

«Rémunération en fonction de I'adge

et du cycle d’études

Modalités d’acceés : Dossier d’inscription
+ Entretien de motivation. Les étudiants
s’engagent 4 suivre une remised niveau
en cas de lacunes avérées

Inscription : Télécharger un dossier
d’inscription sur notre site : www.iscl.fr
Poursuite d’études: Les BTS visent une
insertion professionnelle mais une poursuite
d’études est possible, notamment en Bachelor
(1an) en intégrant directement la 3éme année
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OBJECTIFS MATIERES ENSEIGNEES

- Vendre des solutions technico-commerciales

« Développer la clientéle et mettre en ceuvre
une politique commerciale

. Gérerl'information technique et commerciale

+  Maitriser les techniques de management
commercial

« Menerun projet

METIERS VISES

. Attaché(e) commercial(e)

. Chef(fe) des ventes

+ Responsable du service apres-vente
. Technico-commercial(e)

. Chargé(e) d’'affaires

+ Chefde projet

«  Culture générale et expression

«  Environnement juridique et économique
« Technologies Industrielles

+  Management commercial

«  Gestion de projet

«  Communication et négociation

« Développement de clientéle

MODALITES D’EVALUATION

« Contrdle continu : travaux remis sur
la plateforme digitalisée ISCL et
commentaires personnalisés

« Interventions en présentiel

« Examen «blanc» trimestriel & l'oral
et a lécrit

« Evaluation finale des acquis par le passage
formel d’'un exmen



FAIRE SON BTS A L'ISCL

Le trait d’union entre I’enseighement et I’entreprise

UN ETABLISSEMENT
PAS COMME LES AUTRES

Un enseighement
personnalisé

Nous organisons tout au long du
cursus différentes actions pour vous
préparer au monde de I'entreprise :
Cohésion d’équipe et moments de
convivialités / Ateliers / Coworking
pour les étudiants / Témoignages et
visites d’entreprises / Ouverture sur le
monde

Une pédagogie concrete

«  Parcours collectif et parcours
individualisé

«  Formateurs reconnus et issus du
monde professionnel

«  Outils pédagogiques variés
(digitaux,études de cas...)

«  Cours en présentiel, études de cas,
contrdles de connaissances

LISCL prépare I’étudiant, si nécessaire,
a la recherche d’une entreprise (CV,
lettre de motivation, techniques
d’entretiens) et lui fait bénéficier de
son réseau de professionnels.

AU CENTRE VILLE
DE BOURGOIN-JALLIEU

Batiment neuf et agréable aux
normes PMR
« Possibilité d’'adaptation pour des

situations
de handicap
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